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Dein Leben. Dein Weg. Deine Vorsorge.
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» Die Multi Robo Advisor GmbH (MRA)

« Warum wayly? — Wuinsche der Arbeitnehmer & Komplexe Wirklichkeit
« wayly-Produktvorstellung + Einsatzmoglichkeiten von wayly

« Aktivatoren fur die jeweilige Zielgruppe

« Wie kann ein Vermittler wayly nutzen?

 Aktivatoren fur die Ansprache von Kooperationspartnern

» Was beinhaltet die wayly — Standardeinrichtung?

» Optionale Dienstleistungen der MRA GmbH fur Vermittler

» Dienstleistungen der PS group fur Vermittler

» Feedback und offene Fragen



wayly — die einmalige Vertriebsstory
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Die Verbindung zwischen einem digitalen Beratungstool,
dem »Premiumservice Mensch« und dem Aktivatorenkonzept!
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Die Multi Robo Advisor GmbH (MRA)
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Warum wayly?
(Wiinsche der Arbeitnehmer & Komplexe Wirklichkeit)
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ROPO Vorsorgewelt // Studie

Online-Abschliisse

2011 /2012 52% 6%

2014 / 2015 86% 9%

. y

2019
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Personliche Beratung

94%
W
91%

F v i

Generation Y, Digital Natives bevorzugen
personliche Beratung**

Quellen:
GfK Studie ,,Customer Journe y Insurance” 2016
** AON Studie ,Zuriicklegen fiir die Zukunft“ / 31.01.2019
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W VERVARY,

Dein Leben. Dein Weg. Deine Vorsorge.
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wayly—Produktvorstellung


https://www.multi-robo-advisor.de/portal/login.jsp?submitted=ja&loginname=axalebensversicherungag&pswd=Change2020$ &redirectPage=L2FwcC9tb2R1bGUvbXVsdGlyb2Jv&frame=true

Einsatzmoglichkeiten von wayly
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Insbesondere bei Firmenkunden, die... o7+ Roboadusor

INTELLIGENTE BERATUNG

...keine verbindlichen und personlichen Kommunikationsprozesse zulassen:

. keine Beratung wahrend der Arbeitszeit ermoglichen
. keinen Zutritt auf das Firmengelande zulassen
. eine hohe Filialdichte aufweisen

. einen hohen Anteil an AuRendienstmitarbeitern oder Schichtdiensten aufweisen



Aktivatoren fur die
Arbeitnehmeransprache



Roll-Up
w wayly

Ohne Tupfer.

Ohne Klemme.
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Ohne Meeting.
Ohne Termin.
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Ohne Klemme. Ohne Zettel. Ohne Hobel.

Ohne Tupfer. Ohne Wirtschaft. Ohne Spaéne.

Deine Vorsarge. Deine Vorsorge.
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Beileger Gehaltsabrechnung A T8 ncvisor
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Du méchtest selbst
bestimmen, wann und wie
du zu deinen betrieblichen
Vorsorgeoptionen beraten
wirst?

Mit wayly kannst du dich aktiv informieren oder dich

von einem Vorsorge-Experten beraten lassen — im Chat,
pe oder im nlichen Termin. wayly ist der
Weg zu deiner individuellen Vorsorgelésung mit sofortiger

Online-Abschlussmaglichkeit

Deine Vorteile:

+/ Umfangreiches Informationsportal
V/ Digitale Angebot: ung

V Online-Abschlussmaglichkeit

V/ 24/7 online erreichbar

+/ Direkter Kontakt zum Vors

Jetzt mit wenigen Klicks deine
individuelle Vorsorge berechnen!

wratelgoabfhaginvayly.de

IR seuerare
i

3 e
Hancoa ] ==
Passwort:

O] 1852019




Aktivatoren
fur die Arbeitgeberansprache



Faltmappe fiir Arbeitgeber oA M
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Herzlich
willkommen
bei wayly -

die Verbindung zwischen digitaler Vorsorge
und dem »Premiumservice Menschi.

bina
und persénlicher Beratung fir den Abschluss betrisblicher
Vorso

wayly — das st die sinzigartige Ko von digitaler

optionsn. In andsren Wortan: Mit wayly kénnen

daine Mitarbaiter salbst antschaiden, wie und wann sis

zum Thema »betriebliche Vorsorge« informiert und beraten

werden. So bleibt dir als Abeitgsber mehr Zsit fir die.

vielen weiteran Punkts deinsr

Dein Weg zur
individuellen
Vorsorge.

‘f\ wayly

Vorso

, Digital,
Intelligent,
Zeiteffizient,

wayty spricht immer s Freund und Wegbereiter uf
Augznhohe mit urs. Smart und glsichzeiti badenstindig
Offen urd shch. Mit echten Tipps und unterschisdichen
fegen ur individuslien Vorsorge.

rge neu

Deine Vorteile als Arbeitgeber

+/ STEIGERUNG DER ARBEITGEBER-
ATTRAKTIVITAT
Nutze die sinzigartige Kombination
und persénlicher Vorsorge als Allsinstellungsmerkmal
fiir dein Untemehmen

+/ EFFIZIENTE ZETNUTZUNG
Viel zu tun? Wenig Zsit? Kein Stress! Mit wayly musst
du deine Mitarbaiter nicht mehr selbst iibar das Angsbot
betrieblicher Vorsorgeoptionen informieren — stattdessen
Kénnen sie sich eigenstindig online oder persanlich durch

einen Vorsorge-Experten beraten lassen.

+/ BEITRAG ZUR DIGITALISIERUNG
Papier-Chaos war gestem: Mit dem Einsatz von wayly
r Baratungsprozess dainer Mitarbaiter digitalisiert.
Dadurch raduzierst du deinen administrativen Aufwand
und erfillst gleichzsitig wichtige Voraussstzungen, wenn

‘@5 um die Digitalisierung in Untemehmen geht.

+/ BESCHLEUNIGTER BERATUNGSPROZESS

Dein Untsrnehmen hat sine komplexe Standortstruktur?

Bereit fiir die Vorsorge
von morgen?

Deine Vorteile als Arbeitgeber

+/ STEIGERUNG DER ARBEITGEBER-

ATTRAKTIVITAT
Nutze die einzigartige Kombination von digitaler

o lungsmerkmal

+/ EFFIZIENTE ZETNUTZUNG
Vil 2u tun? Wenig Zeit? Kein Stress! Mit wayly musst
dudeine Mitarbeiter nicht mehr selbst Ober das Angebot
betrisblicher Vorsorgeoptionen info tattdessen
Konnen sie sich eigenstandig online oder personiich durch
einen Vorsorge-Experten beraten lassen.

+/ BEITRAG ZUR DIGITALISIERUNG
Papler-Chaos war gester: Mit dem Einsatz von wayly
wird der Beratungsprozess deiner Mitarbeiter digitasiert
Dadurch reduzierst du deinen administrativen Aufwand
st gleichzeitig w joraussetzungen, wenn
s um die Digitalisierung in Unternehmen geht.

/ BESCHLEUNIGTER BERATUNGSPROZESS
Dein Unternehmen hat eine komplexe Standortstruktur?
in Problemi Denn dank wayly kann eine Vielzahl von
Mitarbeitem standortabergreifend beraten werden.

ereit fiir die Vo

von morgen?

ylyin deinem Unternehmen ei

rgeberater und
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wayly — bietet...



Wayly = bi e te t. r 'F i .:i 'I;Ac;'lt!g Advisor
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« ...User-Emotionalisierung - durch Erklarfilme, Quizze, Design und einem einheitlichen Aktivatorenkonzept

» ...personliche Ansprache — kommuniziert mit dem User auf Augenhohe, ohne Druck und in ,du-Ansprache® fur
ein positives Geflhl

* ...Hybride Beratung & Multi-Kanalitat — der User wahlt seinen Weg der Beratung - digital, personlich vor Ort,
per Telefon- und Videoberatung sowie per Live-Chat

» ...nutzerorientierte bAV- und bBU-Strecken tiber zwei Wege — User-Experience sowohl durch emotionale
Erlebnisse auf der Plattform als auch durch den digitalen Assistenten

* ...Individualisierung fiir jeden Firmenkunden — von der Abbildung des jeweiligen Rahmenvertrages uber den
Standard hinaus bis hin zur individuellen Aktivatoren-Kampagne und Arbeitgeberansprache

* ...Off- und Online-Abschliisse — wahlweise als Einsatz zum Informations- und Angebotstool bis hin zur
volldigitalen Abschlussstrecke

* ...Klarheit, Einfachheit und Wiedererkennung — durch einen einheitlichen Marken-Auftritt > wayly als
eingetragene Marke



wayly — bietet Arbeitgebern... L1 R adiser

RATUNG

...ein Digitalisierungsinstrument zur
Steigerung der Arbeitgeber-Attraktivitat



Wie kann ein Vermittler wayly nutzen?



Vermittler gehen ihren Weg... wﬂ‘;;a Fobo Advisor
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\ 4
...eigenstandig ...mit vertrieblicher ...PS-Kooperation
Unterstlitzung
durch MRA GmbH

Basis Premium Premium-Plus
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Aktivatoren ftr die Ansprache von
Kooperationspartnern



Multi

Informationsméglichkeiten fiir Kooperationspartner .} i
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* Vermittlerflyer + Faltmappe fiir Arbeitgeber (inkl. Aktivatoren) und Arbeitgeberflyer

* Vermittlerhomepage — inkl. Vermittlervideo

« wayly — Demoversion zur wayly-Produktvorstellung
V\' wayly

Herzlich
willkommen
bei wayly.



https://www.multi-robo-advisor.de/wayly/

wayly— Demoversion






Was wird fur die Einrichtung von wayly
benotigt? — wayly in 8 Schritten...
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Vermittler tritt mit der MRA in Kontakt (Uber Versicherer, Homepage, Mail, Telefon....)

MRA filihrt eine Bestandsaufnahme der Rahmenbedingungen des Firmenkunden anhand der wayly-
Checkliste mit dem Versicherer oder Vermittler durch

MRA nimmt Kontakt zu dem Vermittler auf und bespricht die Checkliste sowie individuelle Besonderheiten
(z. B. Inhalte des Rahmenvertrags, Fragen zu den Aktivatoren, wayly-Einsatzmaoglichkeiten etc.)

Gemeinsamer wayly-Zeitplan wird mit dem Vermittler besprochen (> 15 Stunden — X-Stunden, je nach
Rahmenvertrag)

Nutzungsbedingungen zum wayly-Einsatz werden geschlossen
Einrichtung des jeweiligen wayly wird durch die MRA vorgenommen
MRA stimmt den konfigurierten wayly mit dem Versicherer und dem Vermittler ab > Freigabe erfolgt

Nach der Freigabe erhalt der Vermittler den Link zum jeweiligen wayly von der MRA zur Implementierung
beim Firmenkunden



Was beinhaltet die
wayly — Standardeinrichtung?
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Die Standardeinrichtung je bAV-Customer-Journey dauert i. d. R. 15 Std. und
umfasst:

= Standardantragsliste
» 1 Rahmenvertrag

= 1 Entgeltumwandlungsvereinbarung mit max. 10 Formularfeldern

Einrichtungskosten =70 €* pro Stunde

*Preise zzgl. gesetzliche Umsatzsteuer Stand: 01.01.2020



wayly-Einrichtung - Checkliste
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Deine Vermittlerdaten INTELLIGENTE BERATUNG

= Vermittlernummer:

= Firmierung:

= Vorname, Nachname:

= StraBe und Hausnummer:

= PLZund Ort:

= E-Mail:

= Telefon:

= Fax:

Daten des Firmenkunden:
= Name (mit Firmierung):
= StraBe und Hausnummer:
= PLZ und Ort:
= Branch
= Mitarbeiteranzahl:
= Anzahl der Standorte:
= Ansprechpartner:

Handelt es sich um ein gréBeren (Firmen-) Verbund (mehrere Arbeitsgeber)?
I Nein

Wer hat dir wayly empfohlen?
= Versicherer:
= Sonstige:

Bitte gib die Rahmenvertragsnummer deines o. g. Firmenkunden an:
envertrag be

Méchtest du die elektronische Unterschrift einsetzen?
Ja ~I Nein

Welche Kontaktméglichkeiten méchtest du mit wayly anbieten?
= Telefon T1Ja [ Nein
= Live-Chat (z. B. WhatsApp) DJa [ Nein
= Videoberatung (z. B. Skype) T Ja [ Nein
= Online-Terminvereinbarung TJa [ Nein

Benétigst du Beratung und Unterstiitzung zum Einsatz von wayly?

JJa 7 Nein

Weitere Vorgehensweise
1. Bitte fiille dieses Dokument aus und sende es mit allen Unterlagen (z. B. Rahmenvertrag,
Firmenstruktur) an: info@wayly.de
2. Ein Mitarbeiter wird sich bei dir melden und die nichsten Schritte mit dir besprechen.

Stand 01/2020
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» Individualisierungen uber den Standard hinaus
(z. B. weitere Formularfelder, Termine im Onlineterminkalender hinterlegen, firmenindividuelle
Arbeitgeberzuschiisse, Anderungen nach Freigabe, viele Unterfirmen usw.) =70 €* pro Stunde

= Anbindungswiinsche von vermittlerindividuellen Drittsystemen
(z .B. Livechat-Software, Telefonanlagen) = Bewertung und Programmierung = 90 €* pro Stunde

» Eigenstandige Pflege des Onlineterminkalenders (Vermittlerzugang) =199 €* pro Jahr

*Preise zzgl. gesetzliche Umsatzsteuer Stand: 01.01.2020



Standard-Aktivatoren — Preise



Standard-Aktivatoren — Preise

M Muli
ww" Robo Advisor

INTELLIGENTE BERATUNG

Aktivator

Arbeitgebermappe

Roll-Up

Arbeitgeberflyer

Beileger Gehaltsabrechnung

WC-Aufhanger

Tablettaufleger

*Preise zzgl. gesetzliche Umsatzsteuer + Versandkosten

Spezifikation

6-seitig mit 1-seitiger Mattfolie)
Format: Offen 65 cm x 32,7 cm
Druck: 4/4-farbig Euroskala

Offset-Druck
DIN AO (84 x 118,8 cm)
1709 Bilderdruck matt

System inkl. Druck
100 x 215 cm

Din lang (9,8 x 21 cm)
2509 Bilddruck matt)

Format DIN lang (9,8 x 21 cm)
Details: Hochformat
Offsetdruck,

170g Bilderdruck matt

1209 Offset weil}

Vorbehaltlich Preisaderungen des Dienstleisters

Anzahl

100 Stk.

100 Stk.

100 Stk.

1000 Stk.

100 Stk.

1000 Stk.

Preise*

Stand: 01.01.2020



Zahlenbeispiel — z. B. 200-500 MA-Unternehmen o+ RS oo
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Aktivatorenkosten

Aktivator Spezifikation Anzahl Preise*

Offset-Druck
Poster DIN A0 (84 x 118,8 cm) 100 Stk.
170g Bilderdruck matt

Roll-Up System inkl. Druck

100 x 215 cm 2 Stk.

Format DIN lang (9,8 x 21 cm)

Beileger Gehaltsabrechnung 1000 Stk.

Gesamtkosten

*Preise zzgl. gesetzliche Umsatzsteuer + Versandkosten Vorbehaltlich Preisaderungen des Dienstleisters Stand: 01.01.2020
Einrichtungskosten — Standard + X

Ca. 1.050 — 1.500 € (15-20 Std.) zzgl. gesetzliche Umsatzsteuer

Gesamtkosten = 1.700 — 2.200 € (Break-Even = 3-4 bAV-Vertrage™*)

**1.200 € Jahresbeitrag x 25 Jahre Laufzeit x 20 Promille => 600 € Abschlussprovision pro Vertrag



Optionale Dienstleistungen
der MRA GmbH fir Vermittler



Vermittler gehen ihren Weg...

...eigenstandig

Basis

(

\_

A 4
...mit vertrieblicher
Unterstlitzung
durch MRA GmbH

Premium

o Muti
mw" Robo Advisor
L INTELLIGENTE BERATUNG

...PS-Kooperation

Premium-Plus



Dienstleistungsiibersicht - MRA GmbH H i Robo aisr

Weitere Dienstleistungen konnen bei der Multi Robo Advisor GmbH
optional im Premium-Paket dazu gebucht werden:

= Vorort-/Onlineunterstiitzung beim Vermittler und Firmenkunden = Honorar in Hohe von 1.180 €*

- Firmenkunden-Akquise
(Geschaftsfuhrung/Personalleitung)

- Projektmanagement
(Planung und Vorstellung der unternehmensindividuellen
Aktivatoren-Kampagne bei Betriebsraten etc. + Koordination der Erstellung,
Lieferung sowie Umsetzung der Aktivatoren-Kampagne

= Standard-Aktivatoren = siehe Preistabelle

= Entwicklung individueller Aktivatoren = nach Aufwand

*Honorar zzgl. gesetzliche Umsatzsteuer + Spesen + Reisekosten Stand: 01.01.2020
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Fur welche Vermittler konnte wayly
interessant sein?



Fiir welche Vermittler konnte wayly interessant sein? Ay N visor

INTELLIGENTE BERATUNG

Jeder Vermittler hat die Herausforderung in Zukunft die digitale bAV-Beratung anzubieten:

. , die noch keine digitale bAV-Beratung anbieten > Chance mit wayly
* Vermittler mit Neuer Ansatz fur mehr Durchdringung
. , die keine bAV-Beratung anbieten — Markteintrittsbarrieren fur

Mitbewerber erhohen und somit ihren Sach- und Industriebestand sichern

. grof3en Unternehmen oder Netzwerken (Lions-Club,
Unternehmerstammtisch, Golf-Club etc.) haben > Chance auch grof3e Unternehmen zu beraten

. wayly als Akquise-Instrument
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Welche Unterlagen erhalten Sie
Im Nachgang...



Welche Unterlagen erhalten Sie im Nachgang...

PPT von heute inkl. wayly-Link

FAQs

Aktivatoren-Broschure inkl. Pricing

Link zur Vermittler-Homepage

wayly-Demoversion

Multi
Robo Advisor

INTELLIGENTE BERATUNG
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Dienstleistungen
der PS group fur Vermittler



Vermittler gehen ihren Weg...

...eigenstandig

Basis

\4

...mit vertrieblicher

Unterstlitzung
durch MRA GmbH

Premium

o Muti
mw" Robo Advisor
L INTELLIGENTE BERATUNG
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( ...PS-Kooperation

Premium-Plus

\
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Hybride Beratung der PS — als Mehrwert fir jeden Vermittler

(o)
ER
Il

‘f‘, wayly

Deine betriebliche

Dein Arbeitgeber unterstiitzt dich beim Aufbau deiner Batriebliche “

zusatzlichen Vorsorge mit dem sogenannten
Altersvorsorge

Arbeitgeberzuschuss.

y N Terminvereini:;ung
Erstelle einfach dein individuelles Angebot und erfahre mehr zu e
deinen persénlichen Konditionen.

Betriebliche

Berufsunfihigkeitsvorsorge

pension solutions | group
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Premium Plus
Die Mehrgewinnerstrategie
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Die Mehrgewinnerstrategie

Vorteile Arbeitgeber:

Entlastung der Personalabteilung

Personliche Beratung aller Mitarbeiter/standortindividuell
Weitgehende Auslagerung der Haftung

Laufende Betreuung der Mitarbeiter und Vertrage

Ein Ansprechpartner flr die Personalabteilung

Digitale Prozesse

Iul\\|||||||||||| 11| L.

| |||' I
il [

Flr Vermittler:

* Auslagerung der Beratungshaftung

* i.d. R. deutlich héhere Abschlussquoten

* ErschlieBung neuer Geschaftsfelder und Kundengruppen

* Bestandsschutz

* Kein Kosten- und Zeitaufwand fiir Administration und
Verwaltung

* Auch als Einzelkdmpfer groRe Unternehmen beraten

* Fokus auf das Kerngeschaft

* Reiner Ertrag / kein Risiko

L wmlw
.

L
i

Vorteile Arbeitnehmer:
* Umfassende, individuelle und
professionelle Beratung
* Analyse der personlichen Situation im Einzelgesprach
* Vorhandene Altersvorsorge-MalRnahmen werden einbezogen
* Gunstige Firmenkonditionen

pension solutions i group



Die Mehrgewinnerstrategie in der Umsetzung

Zielkunden

= Branchenunabhingig ab 100 Mitarbeiter Courtageteilung direkt beim Versicherer

= |dealer Weise ein bereits bestehendes
Versorgungswerk Individuelle Bewertungsfaktoren:

GroRRe des Unternehmens

Anzahl Standorte
In der Regel der beauftragende Makler . Durchschnittsgehalt

Bestandsinhaber

Installiertes Forderkonzept

Haftung - Branche
Anzahl Bestandsvertrage

Ubernimmt die Pension Solutions — .
Tarifvariante

die PS hat eine ausreichende
Vermogensschadenshaftpflichtversicherung

) .
pension soLqunsI group



Die Dienstleistungen

[l

Projekt-
management

«

Unternehmens- Kommuni-
beratung kation

Y%

Service

pension solutions ‘ group

Unternehmensberatung
— Individuelles Konzept
— Rechtsicherheit in der Gestaltung



Unser Selbstverstandnis

Die arbeitsrechtliche Dokumentation

» Einhaltung der Aufbewahrungspflichten

» Information der Arbeitnehmer, inklusive Erstellung der

Unterlagen wie Handouts und Landing Page
» Arbeitsrechtliche Dokumentation jedes Geschaftsvorfalls
» Erstellung einer Versorgungsordnung / Betriebsvereinbarung

» Versichererunabhangige Dokumente auf dem aktuellsten Stand

pension solutions i group



Die Dienstleistungen

[l

Projekt-
management

«

Unternehmens- Kommuni-
beratung ' kation

Y%

Service

pension solutions | group

Unternehmensberatung
— Individuelles Konzept
— Rechtsicherheit in der Gestaltung

Projektmanagement
— Sicherstellung eines reibungslosen
Ablaufs



Unsere digitale Unterstutzung

Arbeitnehmer-Informationsportal

QR-Code auf allen Dokumenten
wumHNHMN‘u

Erklarfilme

pension solutlons i group

Online-Terminierung

E-Mail-Informationen

pension solutions i group



Unser Arbeitnehmerinformationsportal — wir informieren digital

Wir bieten ein Arbeitnehmer-
informationsportal im Look and Feel
des Arbeitgebers

Die Arbeitnehmer kénnen sich tber
die angebotenen betrieblichen
Vorsorgeldsungen informieren

Uber dieses Portal kénnen die Arbeit-
nehmer Kontakt mit uns aufnehmen,
oder ihren Beratungswunsch
abgeben

SIEMENS

Wenn gewilinscht kdnnen die
Arbeitnehmer einen personlichen
Zugang erhalten und Einsicht in ihren
Vertrag, etc. nehmen oder Vorgange
selbst anstoRen

pension solutions | group



Unser Termintool

Einfache Handhabung:
Terminvergabe, -Ubersicht,
standortiibergreifende Koordination

Erinnerungsfunktion:
E-Mail, Kalendereintrag

Uberblick / Koordination:
Transparenz, Reporting, bessere
Tagesplanung, genaue Kundendaten

pension solutions | group

pension solutions | group

MusterFirma

Terminvereinbarung Informationsworkshop

fir zum Thema betriebliche Vorsorge der 1AV

Bitte fullen Sie alle

Germe Kannen Sie Gber unser TerminTool eine mit Felder (* Pflichifelder) mit Inren perséniichen Angaben aus.
per E-Mail an ion-solutions.de senden bzw. uns per Telefon 08131-97005-10 anrufen, Wir vereinbaren dann geme

Falls Sie keinen passenden Termin finden sollien, kénnen Sie uns geme [hre
sinen individuslien nformationstermin firr Sie.

ind, erhalten Sie Ire mit allen relevanten Inhalten (Gatum, Unizeit, Ort, Raum etc.) per E-Mail

Nachdem alle Daterivon Innen eingetragen

Die Ubermittiung der hier aufgefiinten Daten ist dem Zweck der

i gedacht Die Daten werden unter Beachtung der Regelungen des Bundesdatenschutzgesetzes
Gbermitielt, eine Weitergabe an Dritte erfolgt nichil

Bitte bringen Sie zum inren mit um evtl u kennen

Vielen Dank,

Ihr PS Group-Team

lhre Daten lhre Zusatzinformationen Ihre Terminvereinbarung

MuSTERFIRMA e e ——— N BNt i
Al A

& Bescatiot v

I warda enatener 9 Ay arewerten 1 @ Kategorisieren ~ [ Loschen

Gebursisg =0

Telefon

Ihre Buchung:
4.12 09:00 bis 10:00 in Raum ER.05 EG...

Mobil

* EMail [rient besenni@ransion saiutizn

* Pesonali

@ Di.24122019 0300 - 1000
©  Raum ERO5 EG (MUSTERFIRMA - Hauptstr. 12 - 91052 Erlangen)

Abizilung

{9 Ernenung: tie

Gerne bestatigen wir lhnen die Anmeldung zum Informationsworkshop am 24.12.2019, um 03:00 Unr mit Andreas
Jungmeier am Standort Erlangen, Veranstaltungsort Raum ER.05 EG.

Die Dauer des Workshops betrag zirka 60 Minuten. Bitte bringen Sie fiir evt. Folgetermine Ihren Terminkalender zur
Veranstaltung mit.

Sollten Sie am bestatigten Termi
neuen Termin fur Sie finden,

it teilnehmen konnen, so informieren Sie uns bitte umgehend, damit wir einen

Bitte senden Sie eine E-Mail an mit dem Betreff: Workshop.

Wir fr darauf, Ihnen die Vorteile einer 2u darfen.

Vorsorge

Viele Grase,

Inr PS Group-Team

- Pension Solutions Gmb!




Mediale Impulse zur Unterstitzung der Kampagne

Artikel in der Hauszeitung

Erklarfilme

MHHH “m“‘
pension solutlonSIg d” | Plakate
\H‘

Vorsorge Anschreiben

Infostand in der Kantine

pension solutions | group



Die Dienstleistungen

[l

Projekt-
management

«

Unternehmens- Kommuni-
beratung : kation

Y%

Service

pension solutions | group

Unternehmensberatung
— Individuelles Konzept
— Rechtsicherheit in der Gestaltung

Projektmanagement
— Sicherstellung eines reibungslosen
Ablaufs

Kommunikation
— Personliche Beratung



Die Dienstleistungen

[l

Projekt-
management

«

Unternehmens- Kommuni-
beratung , kation

Y%

Service

pension solutions { group

Unternehmensberatung
— Individuelles Konzept
— Rechtsicherheit in der Gestaltung

Projektmanagement
— Sicherstellung eines reibungslosen
Ablaufs

Kommunikation
— Personliche Beratung
— Telefonische Beratung

— Videoberatung
— Digitale Beratung
Service

— PS-Vorsorgeportal



Das PS-Vorsorgeportal — Startbildschirm

pension solutions | group

w i Firmenverwaltung ~ | Mitarbeiter ~ @ Kontakt & Mein Postfach @ Mein Office ~ & Abmelden
Herzlich willkommen im Arbeitgeber-Portal von Musterfirma!

I Firmenvenvaltung ad .
Startseite

43 Mitarbeiter Sehr geehrier Herr Stockman

© Koniakt Dieses Porlal dient zur Veranschaulichung des Leistungsumfangs des Nachbetreuungsmanagements der PS-Pension Solutions Gr

— Ziel unserer digilalen bAV-Verwaltung ist es, hnen als Arbeitgeber die Verwaltung von Veriragen der beirieblichen Vorsorge etheblich zu versinfachen
Bitte beachten Sie, dass es sich hierbei lediglich um eine Demo-Version handelf che nicht den Anspruch auf Vollstandigkeit erhebt

& Mein Cffice
Fur Fragen wenden Sie sich bitie an Ihren Kundenbetreuer der Pension Solutions

= Abmelden "
Mit freundlichen Gruen

Ihre PS-Pension Solutions GmbH

© 2018 PS-Pension Solutions GmbH | eVorsorge Version 4.31.50 | Datenschutz

. . |
pension solutions | group



as PS-Vorsorgeportal: Vertragstbersicht

pension solutions l group

ERCELERE Ly Firmenverwaltung v Mitarbeiter ~ @ Kontakt % Mein Posifach & Mein Office ~ @ Abmelden

| Firmenverwaltung
Firmenverwaltung

Allgemeine Daten

Vertragsordner - Musterfirma PS
Vertragsordner @) 5 "
Wit Kiick auf ein Tabellenzelle konnen Sie die Detailansicht aufrufen. Wit Kiick auf den Spaltentitel kbnnen Sie die Tabelle sortieren

Fi
Sparte:

Status

Arbeitsvernatis:

Art der Zusage " v

VSNR/Angebo... Produkipariner Produktkateg... Versicherte Pe. Beitrag Versicherungs... Angebotstatus  Art der Zusage

999885 Swiss Life AG, ... Direktversicher.. Baumgarten, D 110.00€ 01112016  AtiverVerrag  Mischfinanziert
1234570 Allianz Lebens... Unterstitzungs... Baumgarten, D. 110.00€ 01112016 Aktiver Verrag  Mischfinanziert
999887 Swiss Life AG, ... Direktversicher... Bek, Marten 110.00€ 01112016 Beitragsfrei Mischfinanziert
1234568 Allianz Lebens... Unterstiltzungs... Bek, Marten 110,00€ 01112016 AklverVertrag  Mischfinanziert
999883 Swiss Life AG, ... Direktversicher... Berry, Lukas 110.00€ 01112016  AtiverVerrag  Mischfinanziert
1234572 Allianz Lebens... Unterstitzungs... Berry, Lukas 110,00€ 01712016 AkliverVerrag  Mischfinanziert
999887 Swiss Life AG, ... Direkiversicher . Danner, Felicitas 110,00€ 01112016 Beitragsfrei Mischfinanziert
1234568 Allianz Lebens... Unterstitzungs... Danner, Felicitas 110,00€ 01112016 AkliverVertrag  Mischfinanziert
999886 Swiss Life AG, ... Direktversicher... Dresler, Colin 11000€ 01112016  AkliverVertrag  Mischfinanziert
1234569 Allianz Lebens... Unterstitzungs... Dresler, Colin 110,006 01112016 AkliverVerrag  Mischfinanziert

6112345612 Allianz Lebens... Direkiversicher... Fleming, Liv 110,00€ 01112016  AkliverVertrag  Mischfinanziert

-

. . |
pension solutions | group



Das PS-Vorsorgeportal: Mitarbeiteransicht

pension soluticns | group

# Stariseile  |ag Firmenverwaliung ~ @ Kontakt & Mein Postiach & Mein Office ~ [ Abmelden

itarbeiter
Mitarbeitersuche
Mitarbeiterdaten

Ve'irags-:rﬂnero

Mitarbeiter

Cockpit - Herr Dustin Baumgarten, geb. 14.05.1988, ledig, 0 Kinder |4

99999 Musterstadi
jon Mobil- 0169 / 5758281

E-Mail: d.baumgarten@mail xyz

Vertrage (2} Siomierte Verirage (0} Antrage ()

Produkt Versicherer VersNr. Tarif / Art Beginn Iw
Direkiversichening Swiss Life 999885 Zukunfisrente Kiassik mit B 01112016 12
Unterstutzungskasse Allianz 1234570 Zukunfisrente Kliassik mit B 01112016 12
Gesamt

. . |
pension solutions | group



Das PS-Vorsorgeportal: Vertragsansicht

pension solutions i group

# Stariseite W REEHNTEITINEEE &) Mitarbeiter ~ @ Kontakt &% Mein Postfach & Mein Office ~  ® Abmelden

Produkt | Details bAV | VN und Bezugsrechte | Schriftverkehr

Allgemeine Daten Privatkundenverwaltung
Vertragsdetails - Musterfirma PS (VN) / Herr Dustin Baumgarten (VP)
Vertragsordner @) . #
Hier senen Sie alle Daten zum Verirag (Akliver Verirag) mit der Versicherungsscheinnummer 999885
Zuriick zum Vertragsord) Weiter

Angaben zur Hauptversicherung

Tarif. Zuk Klassik mit Beitragsr ahlung bei Tod: R2
Versicherungsbeginn 01112016
Versicherungsablauf. 01.01.2047

Hauptfalligkeit o

Eintritisalter. 38 Jahre

Laufzeit/ Endalter 31 Jahre / 67 Lebensjahr
Letzie Beitragszahlung: 01.01:2047

Dynamik ia

Ernohungsbasis Dynamik: keine Angabe

Dynamikart Beitragsdynamik gemas BBG
Abweichendes Dynamikendalter. 0 Jahre

Uberschusssystem Eriebenstfalibonus

Angaben zu den Beitragen

Beftragszahiungsweise: monatlich

Gasamibritin-l Gasaminatinbaitran 110 00 &

. . |
pension solutions | group



Das PS-Vorsorgeportal: Gescha

Vertragsordner

Angaben zu den Beitragen

Gesamibrutto-/ Gesamtnettobeitrag

Leistungen im Erlebensfall

Kapitalwahlrecht

K inkl

Flexible Ablaufphase:

Leistungen im Todesfall

Leistungen vor Rentenbeginn:
Art:

Leistungen ab Rentenbeginn:

Rentengarantiezeit

Zurick zum Vertragsordner Weiter

Auswahl Geschiftsvorfille

Art: |

ftsvorfalle anstofRen

Beitragszanlungsweize monatlich
110,00 € ! 110,00 €
Brutto- / Netiobeitrag HV: 110,00 € / 11000€

Beitragszahlungsdauer / Endalter HV: 31 Jahre | 87 Lebensjahr

Sofortbeginnende Rentenversicherung nein
Rentenzahlungsweise monatiich
Garantierte Rente 147,56 €
Rente inkl. prognostizierter Uberschisse: 224,18 €

Uberscnusssystem nach Rentenbeginn Zusatzrente

Kapitalabfindung garantiert: 4539100 €

Anderungsmeldung - Austritt
Anderungsmeldung - Beitragsanderung
Anderungsmeldung - Beitragsfreistellung

Anderungsmeldung - Elternzeit

ung - Namen:
Anderungsmeldung - Todesfall
Anderungsmeldung - Widerrufliches Todesfallbezugsrecht

\

Allgemeiner Dokumentenupload

BGeschaftsvoriall *

Bitte auswanien vJ

Geschéftsvorfall stal

. . |
pension sotutronsl group




Anbindung zu unterschiedlichsten Anbietern —in einem Portal

Direkte Anbindung an die
Rechenkerne

bei fast allen Versicherern

in allen Durchflihrungs-
wegen

automatische Aktua-
lisierung der Tarife und
Formulare

Vertragsabschluss per
digitaler Unterschrift

pension solutions| group

Firma wechsein

Aligemeine Daten

Ansprechpariner

Schriftiverkehr

Mitarbeiter-Portal

Listen

-
Pension Solutions GmbH
BETRIEBLIGHE ALTERSVORSOAGE

A Home & Person

v & Back-Office ~ & Admin ~  # Grundeinsteliungen v & Mein Office ~ m

Kundenverwaltung
Produkte - Muster GmbH

- Hier konnen Sie die Produkte des Arbeitgebers Muster GmbH konfigurieren.
5

e

Pensionskasse @® ja (O nein
Allianz Pensionskasse (PK-5) O Ja ® nein

HDI Pensionskasse (PK-7) O ja @ nein

neue leben Pensionskasse (PK-10) O ja @ nein

MetallRente Pensionskasse (Uber Alianz) (PK-15)

O ja @ nein

MetalRente Pensionskasse (iiber Victoria) (PK-17) O @ nein

MetallRente Pensionskasse (Uber Swiss Life) (PK-18) O ® nein

MetallRente Pensionskasse (iiber R+V) (PK-19)

O ja @ nein

NURNBERGER Pensionskasse (PK-24) U2 ® nein

ARA Pensionskasse (PK-28) O Ja ® nein

Sparkassen Pensionskasse ((iber VKB) (PK-30) O ja ® nein



Effiziente Kommunikation

Zuriick  Dokument erstellen

E-Mail-Versandkorb

Vorlage:

KE - Meldung Beitragsfreisteliung aus privaten G

E-Mail Vorlagen

Art v

I Frma -

. Firma wechseln Dokumentart Korrespondenz -
automatische Meldungen E——
Weitergeleitete E-Mail Keine v Laden
. Allgemeine Datan
an Versicherer o P .
AG-Zugange
CC: Weiterer Empfanger
Ansprechpariner @) BCC Weiterer Empfanger

Betreff =

Vertrag Nr. 6/123456/3 - VP Dr. Max Mustermann / VN Musterfirma PS

Standorte @)

Frodukle @

Kommunikation mit dem
Dienstleister

e ERE I chritart - schifigrofe

X GaE| @ g B A2
H2E | V| | ofF | % e

Vertragsordner @)

Neues Angebot © B | T & anrece -
Schrinverkenr @) Sehr geehrie ANSPRECHPARTNER,

der oben genannte Vertrag soll aus privaten Grinden beitragsirei gestellt werden.

Mitarbeiter-Porial

kurze und effiziente
Ansprache

Letztmali wirdiwurde im MONAT/JAHR Gehalt umgewandelt, somit wird/ist der oben genannte Verirag bis zum
Listen @ DATUM bezahit

Hiermit erhaiten Sie die entsprechende Weidung des Arbeitgebers

Aldwitaten
Bitte lassen Sie uns den Nachirag zukommen

Notizen
Vielen Dank

Kontaktantragen

Pfad: div » p

Versand direkt aus dem
Verwaltungsportal

Treeview Signatur: | PS-Pension Soiutions GmbH b

pension solutions | group



Die Dienstleistungen Unternehmensberatung

— Individuelles Konzept
— Rechtsicherheit in der Gestaltung

Projektmanagement
— Sicherstellung eines reibungslosen
Ablaufs

Projekt-
management

Kommunikation

— Personliche Beratung
— Telefonische Beratung
— Videoberatung

— Digitale Beratung

Unternehmens- Kommuni-

beratung Service

— PS-Vorsorgeportal

— Personlicher Arbeitgeber- und
Arbeitnehmerservice

— Qualitatssicherung

Service Check-Up
— Regelmaliger Informationsaustausch
— Rollierender Check-Up

pension solutions i group



Zufriedene Kunden der pension solutions group

u
automotive I cl U A TUVRheinland® [ VOLKSWAGEN FINANCIAL SERVICES
engineering Genau. Richtig. . THE KEY T0 MOBILITY
M AN

sEMIKRON @) FIEGE ADAC

’hgllf\u”y for life e 90 weitere Sparkassen

s @:ﬁl;hll
+ Eg¥ee;|8(:hes O€eITINGER

Kreuz giax VI van t es
NH HOTELGROUP | Thowags, Ssabo—  \& Kabel Deutschiang

innovation +service E The Worid of Logistics .
Thiiringen e.V.
SIEMENS AT" S sparkasse
@ @ Ingolstadt Eichstatt
AUTO TEILE UNGER

Dorint

Hotels & Resorts

v

pension solutions| group



Zufriedene Kooperationspartner

Am WillisTowers Watson LiI*"I'Ll Albatros

Empower Results®

SI E M E N S lus ca. 50 weitere aktive
| A MARK "

ECCLESIA Gruppe Kooperationen

- . - .
—I Finanzservices

Siemens Financial Services

/B
A
VOLKSWAGEN FINANCIAL SERVICES wemem Pd“d%

Y 10 MOBILITY

@ o
5 | Die Sparkasse Bremen S S;_)_arkasse
Finanzdienstleistung Niirnberg

L
= Kreissparkasse plus 90 weitere Sparkassen-

Koln Kooperationen

pension solutions| group




Was kann eine Kooperation bewirken?

Ausgangssituation

Makler hat Zugang zu
Softwareunternehmen
mit ~ 150
Mitarbeitern.
Schwerpunkt des
Maklers ist das
Privatkundengeschaft
Firmensprache
deutsch und englisch
Uberdurchschnittliches
Einkommen
Teilnahme an der
Entgeltumwandlung
lag bei 12%

pension solutions i group

Wunsch des Maklers

* Sicherung des Kunden

vor Einwirkung des
Mitbewerbs

Entwicklung und
Umsetzung eines
attraktiven Konzepts
fur die Arbeitnehmer
und den Arbeitgeber
zur Mitarbeiterbindung

Rechtssicherheit des
Konzepts und
Uberdurchschnittliche
Rendite

Kundenkonzept

* Konzept sieht eine

Wahl zweier
Versicherer mit
unterschiedlichen
Tarifkonzepten, welche
sich auf dieser Basis
erganzen.

Forderung 20 %

Verbindliche Teilnahme
an Prasentationen und
freiwillige
anschlieBende
Beratungsgesprache

Ergebnis beim
Vermittler

Einklinfte des Maklers
vor Kooperation p.a.
ca. 15.000 Euro

EinklUnfte desMaklers
nach Projektabschluss
¢a. 120.000 Euro

Laufende Einklnfte
durch Neueinstellungs-
management p:a. ca.
18.000 Euro

Wertungssumme:
14.318.687 Euro




Mark Stockman

Handlungsbevollmachtigter

Allee am Rothelheimpark 11
91052 Erlangen

+49 913197005 - 23
mark.stockman@pension-solutions.de

www.pension-solutions.de

Marcel Mielke

Handlungsbevollmachtigter

+ 49 152 28868970
marcel.mielke@pension-solutions.de

pension solutions | group . i 7, www.pension—solutions.de




